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ABOUT CORPORATION - 会社概要 -

株式会社SailingDay会社名

代表取締役 ⾧谷 有希央代表者名

2021年(令和3年)1月18日設立年月日

〒340-0204 埼玉県久喜市上川崎５３２番地２所在地

クラウドアプリケーションの開発・提供
顧客管理システムサービスの提供・運用
ECサイトの開発・保守・管理
ホームページ制作

事業内容
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CRMとは? - What is CRM? -
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多忙な経営者・個人事業主・営業パーソンは、
日々の業務に追われており営業生産性の向上が急務

CRMとは? - What is CRM? -



Copyright©SailingDay CO.,LTD.All rights reserved. 5

営業支援ツール(CRM)活用による
営業生産性の向上が持続的な事業・組織成⾧のカギ

CRMとは? - What is CRM? -
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営業支援ツールは、データの蓄積・活用を強化サポート
属人的な営業活動から脱却し、営業活動を効率化・高度化

CRMとは?- What is CRM? -

未実装
今後、対応予定
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CRMの課題 - ISSUE -
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CRMによる営業改革の“失敗”の現実

CRMの課題 - ISSUE -

営業改革の施策として多くの企業が顧客管理ツールの
導入/活用を試みるが、過半数の企業が失敗に終わる
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CRMは、多くの企業の現場に
とって
“入力されず”
“使いこなせない”

CRMの課題 - ISSUE -
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旧世代型CRMは管理者向け
現場活用には３つの壁

CRMの課題 - ISSUE -
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私たちの解決方法 - SOLUTION -
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Sales PASCALは
現場定着ファースト・現場が率先して使いたくなる

私たちの解決方法 - SOLUTION -
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特徴的な機能 - FUNCTION -
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簡単データ入力/蓄積
使いやすいUI/UXによるデータ入力の向上

特徴的な機能 - FUNCTION -

操作時間目安:
案件更新10秒、登録1分
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機能一覧 - FUNCTION -

蓄積した顧客・案件をダッシュボードに可視化できるダッシュボード

顧客・営業担当・見積・売上金額など案件ごとに必要情報を紐づけて管理できる案件管理

商談訪問日、面会者、活動などの商談内容を記録し、現在の進捗状況が確認できる商談管理

営業活動に必要提案資料、製品カタログなどデータを格納できるデータ共有

企業情報、案件、売上推移、商談履歴を顧客を起点にあらゆる情報を管理できる顧客管理

営業担当が共有したコンテンツにコミュニケーションやコメントを一元化するコミュニケーション

商談相手とのやり取りの経過などを登録できる。アクション管理

顧客の氏名、住所、電話番号、性別、年齢などの基本的な情報を登録/管理する顧客基本情報管理

セミナーや展示会、名刺など潜在顧客を管理する見込客管理

見積書、請求書、納品書を発行できる書類作成機能
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運用サポート
1人1人に寄り添ったリアルタイムチャットボットサポート・
プレミアムサポートで強化支援

特徴的な機能 - FUNCTION -
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Sales PASCAL導入の効果
営業現場で時際に活用いただいているお客様が売上向上や工数削減を実現

特徴的な機能 - FUNCTION -
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費用 - PRICING -
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ライセンス費用(年間契約・一括払い) ＊表示価格は、税込です。

PASCAL費用 - PRICING -

Most Popular

グロース

Growth

初期費用660,000円
月額110,000円～

10人のユーザーを含む
追加ユーザーあたり月額11,000円
全ての営業組織の
成⾧を支援する基本プラン

主な機能

顧客管理機能 見積書作成機能 請求書作成機能 納
品書作成機能 権限設定 ダッシュボード
受注管理機能 タスク管理

プレミアム

Premium

初期費用660,000円
月額264,000円～

30人のユーザーを含む
追加ユーザーあたり月額5,500円
全ての営業組織の
ユーザー数を拡張したプラン

主な機能

顧客管理機能 見積書作成機能 請求書作成機能 納
品書作成機能 権限設定 ダッシュボード
受注管理機能 タスク管理

特別価格
110,000円

期間
限定
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有償サポート費用 ＊表示価格は、税込です。

PASCAL費用 - PRICING -

スポット

SPOT

110,000円/回～
スムーズな運用開始/定着促進のために

スポットの支援をします。
短期集中のプランです

内容

CMRソフトの初期設定支援
操作説明(入力・活用方法)
分析方法研修
設定変更支援 など

プレミアム

Premium

月額55,000円～

貴社専任カスタマー担当がつきます。
PASCALの導入・運用・活用・改善をサポー

トする定額制のサポートです。

内容

チャットサポート
導入支援
運用定着支援
活用改善・支援



最後までお読みいただき、ありがとうございました


